
  
 

 

 

ВОРОНЕЖСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ УНИВЕРСИТЕТ 
ЮРИДИЧЕСКИЙ ФАКУЛЬТЕТ 

 
ИНФОРМАЦИОННОЕ ПИСЬМО  

 
Юридический факультет ФГБОУ ВО «Воронежский государственный университет» 

в рамках мероприятий Воронежского юридического слёта – 2026 «Наука-Образование-
Культура» и реализации программы стратегического академического лидерства 
«Приоритет–2030» приглашает вас принять участие в конкурсе студенческих 
стартапов в юридическом мире «Право будущего».  

 
Каждый великий проект начинается с простой мысли. 

Но чтобы эта мысль изменила мир, ей нужен толчок. 
Питч-сессия «Право будущего» – это площадка для самых смелых 

и амбициозных студентов, магистрантов и аспирантов. 
 
Это уникальная возможность: 
• презентовать свой проект экспертам отрасли; 
• получить конструктивную обратную связь от практикующих юристов, 

предпринимателей; 
• найти единомышленников и собрать свою команду для дальнейшей 

реализации проекта; 
• предварительной оценки проектов перед подачей на грант;  
• расширить профессиональный круг общения. 

 
АКАДЕМИЧЕСКИЙ СТАРТАП 

 
Экспериментальная студенческая 

лаборатория 
Научно-образовательного центра 

юридической антропологии и 
конфликтологии проводит конкурс 

студенческих академических стартапов 
 

7 сентября 2026 г. с 12.00 до 14.00 
Конференц-зал Главного корпуса ВГУ, 

Университетская пл., д.1 
 

ПРАКТИЧЕСКИЙ СТАРТАП 
 

Юридическая клиника Воронежского 
государственного университета проводит 
конкурсов студенческих практических 

стартапов 
 
 
 

7 сентября 2026 г. с 14.30 до 16.30 
Конференц-зал  Главного корпуса ВГУ, 

Университетская пл., д.1 
 
 

 
 

Номинации студенческих стартапов в юридическом мире: 
 

1. «Инновации в защите интеллектуальной собственности»; 
2. «Лучшие цифровые решения для юридической деятельности»; 



3.  «Правовое обоснование, риски внедрения робототехнических комплексов, 
беспилотных летательных аппаратов в деятельность органов государственной власти, 
государственных организаций и корпораций»; 

4. «Свободная номинация» (иные направления, развиваемые студентами, 
магистрантами, аспирантами или их командами). 

 
Формат: очный, с онлайн трансляцией для иногородних участников. Место 

проведения: конференц-зал Главного корпуса ВГУ 
 
Этапы мероприятия: 
1. Регистрация проектов (до 25 августа 2026 г.). 
2. Питч-сессия 

 выступление участников (7 минут на презентацию + 5 минут на вопросы); 
 экспертная оценка проектов; 
 нетворкинг сессия с участниками и гостями. 

3. Объявление победителей. 
В состав жюри войдут: 

 партнёры юридических фирм; 
 представители юридических и иных профильных факультетов; 
 представители бизнес-сообщества. 

 
Как подать заявку? 
До 25 августа 2026 года пройти регистрацию по ссылке: 

https://forms.yandex.ru/u/6a622b1084227c5279445162  
До 1 сентября 2026 года загрузить в облачное хранилище, указанное в заявке, 

презентацию проекта с кратком описанием проекта. 
 
Контакты: 
 Координатор проекта академических стартапов – доцент кафедры теории и 

истории государства и права юридического факультета ВГУ Ирина Сергеевна Завьялова:   
Телефон/Макс: +7 (950) 779 65 63 
Email: irina944978@mail.ru 
 Координатор проекта практических стартапов – профессор кафедры 

административного и административного процессуального права ВГУ, директор 
Юридической клиники ВГУ Ольга Сергеевна Рогачева: 

Телефон/Макс: +7 (920) 228 04 11 
Email: olga_rogacheva@mail.ru 
 
Приложение № 1. Структура академического стартапа  
Приложение № 2. Структура практического стартапа  

 
Декан  
юридического факультета  
ФГБОУ ВО «Воронежский  
государственный университет»                                                                                                Ю.Б. Носова  

 
 
 
 
 
 

https://forms.yandex.ru/u/6a622b1084227c5279445162


Приложение № 1. Структура академического стартапа 
 

Академический стартап — это инновационный проект, созданный на базе научного 

или образовательного учреждения, который объединяет научные исследования с 

предпринимательской деятельностью. Основная цель такого стартапа — 

коммерциализация научных разработок, технологий или идей, созданных студентами, 

аспирантами, преподавателями и учёными. 

  

Примерная структура академического стартапа. 

(10–15 слайдов) 

  

Титульный лист. Название, команда, вуз, научный руководитель. 

Проблема. Одна главная проблема + 1–2 ярких факта/цифры. 

Целевая аудитория. Кто испытывает серьезные трудности и в чем это 

проявляется. 

Решение. Суть в одном предложении + иллюстрация (схема/скриншот/шаблон). 

Уникальность. Чем лучше существующих решений. 

Правовая основа. Ключевые НПА и доктринальные опоры. 

MVP и результаты. Что уже сделано и какие метрики получены. 

Валидация. Отзывы экспертов, результаты пилота. 

План и ресурсы. Этапы до конца семестра/года, что нужно для реализации. 

Риски и меры. Основные риски и способы их снижения. 

Масштабирование. В каком направлении необходимо осуществлять движение. 

Контакты и материалы. QR-код на репозиторий/документ, почта команды. 

 
 
 
 
  



Приложение № 2. Структура практического стартапа  
 

Практический стартап по направлению оказания юридической помощи 
представляет собой инновационную образовательную площадку, объединяющую 
учебную, научную и практическую деятельность студентов юридического факультета. 
Основной целью стартапа является формирование профессиональных компетенций, 
обучающихся посредством их непосредственного участия в оказании 
квалифицированной юридической помощи гражданам, представителям малого и 
среднего предпринимательства, социально ориентированным некоммерческим 
организациям и иным категориям лиц, нуждающимся в правовой поддержке. 
Результатом деятельности практического стартапа становится не только оказание 
доступной и квалифицированной юридической помощи населению, но и формирование у 
студентов профессиональных компетенций, необходимых для будущей юридической 
деятельности. Одновременно университет получает современную практико-
ориентированную образовательную платформу, способствующую развитию 
юридической клиники, укреплению связей с профессиональным сообществом и 
повышению качества подготовки выпускников. Таким образом, практический стартап 
становится эффективным механизмом интеграции образования, науки, практики и 
цифровых технологий, обеспечивая решение как образовательных, так и социально 
значимых задач. 

 

Титульный слайд: 
Название стартапа (яркое, запоминающееся). 
Команда: ФИО участников, курс, при наличии – принадлежность к юридической клинике. 
Вуз, факультет. 
Научный руководитель (ФИО, должность). 

Проблема: 
Сформулируйте одну главную проблему, на решение которой направлен проект. 
Подкрепите ее 1–2 яркими фактами или цифрами (например: «Малый бизнес тратит до 
30% выручки на первичные юридические риски, которых можно было бы избежать»). 

Целевая аудитория: 
Четко обозначьте, кому именно вы оказываете помощь. Граждане, пенсионеры, семьи с 
детьми, участники СВО и члены их семей, иностранные граждане, студенты, 
представители малого бизнеса, НКО (на выбор). Возможны и другие варианты. 

Продукт (решение): 
Что вы создаете? Опишите суть вашего проекта как конкретного продукта или сервиса 
(например: онлайн-платформа типовых документов, выездная клиника для отдаленных 
районов, канал правового просвещения, чат-бот для предпринимателей и т. д.). 
Как именно ваш продукт решает обозначенную проблему? 

Партнеры: 
Покажите экосистему проекта. Развитие стартапа невозможно без системы 
взаимодействия с внешними партнерами. В этой связи структура проекта включает блок 
партнерского сотрудничества, обеспечивающий взаимодействие с адвокатскими 
образованиями, нотариальными палатами, судами, органами государственной власти, 
органами местного самоуправления, многофункциональными центрами, юридическими 
фирмами, общественными организациями и работодателями.  Укажите, с кем вы 
планируете взаимодействовать или с кем уже заключены договоренности.  



Этапы реализации: 
Разбейте дорожную карту на 4 ключевых этапа: Организационный этап — Запуск — 

Развитие — Масштабирование. 

Ожидаемые результаты: 
Опишите эффекты от реализации для студентов, университета, общества. 

Показатели эффективности (KPI): 
Обязательно предложите конкретные метрики, по которым можно будет оценить 
успешность стартапа. Например: 
 количество задействованных студентов (чел.); 
 количество оказанных консультаций (шт.); 
 количество подготовленных процессуальных документов (шт.); 
 количество проведенных мероприятий по правовому просвещению (шт.); 
 количество заключенных партнерских соглашений с реальными организациями; 
 уровень удовлетворенности клиентов (процент положительных отзывов, средний 
балл в анкетах). 


